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Lammers is ook bezig zaken te veranderen bij Lammers 
Constructie in Budel, zowel op het persoonlijke als op het 
bedrijfsmatige vlak. ‘Voor mij geldt dat ik iets meer afstand 
wil nemen van sommige onderdelen in het bedrijf. Ik zit 
altijd overal kort op en dat wil ik de komende tijd verande-
ren. Voor ons bedrijf en de markt zie je dat de rol van de 
aannemer wordt weggedrukt. Ik wil daarom meer bouw-
kundige producten gaan maken en leveren. Zo willen we 
ons onder meer toeleggen op cascobouw’, kijkt Lammers 
vooruit. Hij ziet dat door het afgelopen moeilijke jaar zijn 
visie veranderd is. ‘Ik heb 26 jaar bijna nooit iets aan actie-
ve verkoop gedaan. Nu de markt zo slecht is, moet ik wel.’
Volgens Reinders stelt een goed maakbedrijf anno 2010 dan 
ook veel eisen. ‘Je zult door moeten blijven ontwikkelen. 
Wij hebben weloverwogen de weg van automatisering in-
geslagen. Procesoptimalisatie is nodig om te overleven. Met 
dat veranderingsproces zijn we overigens al een paar jaar 
geleden gestart. Zo zijn we nu bezig de processen te inte-
greren tot één informatiesysteem, waarmee we alles bin-
nen het bedrijf kunnen aansturen en monitoren. Daarvoor 
hebben we samenwerking gezocht met universiteiten en 
hbo’s. Ook op dat gebied liggen nog veel kansen.’

OOM
Over hulp van de overheid en maatregelen zijn de onderne-
mers aan tafel weinig positief. Van de Werf: ‘Daar ben ik 
niet erg enthousiast over. Ik heb er weinig tot niets van ge-
merkt. Grotere bedrijven profiteren hier het meest van, 
omdat daar de meeste werkgelegenheid zit en zij specifieke 
expertise aan boord hebben.’ En daar is het mkb de dupe 
van, vult Van Veluw aan. ‘En de pot van OOM kunnen we 
niet gebruiken, want die is al leeg.’ Lammers ziet aan de 
andere kant dat de vergunningsverlening voor bouwprojec-
ten, tot zijn genoegen, wel soepeler wordt. Op de vraag of 
de recessie nu eigenlijk goed is voor de sector, lopen de me-
ningen vervolgens uiteen. Van Veluw en Reinders denken 
niet dat de crisis goed is. Wermer ziet dit anders. ‘Ik denk 
dat het deels goed is voor de markt. En als je overblijft is 
het zeker goed voor de sector’, riposteert de directeur van 
het Hengelose bedrijf. Lammers sluit zich bij hem aan: ‘Het 
is op zich best goed dat er een keer aan de boom wordt ge-
schud.’

ICT
Een blik vooruit leert dat Reinders de maakindustrie in de 
toekomst als pure ICT ziet. ‘De maakindustrie zal er in 2015 
compleet anders uitzien. Het draait dan allemaal om slim-
me standaardisatie van de maakprocessen. Automatisering 
ligt dan voor de hand. Naar mijn idee is verspaning gewoon 
ICT: niet gebaseerd op handwerk, maar op intelligentie. De 
machines doen het werk.’ Verdwijnt de maakindustie dan 
ook uit Nederland, vraagt gespreksleider Rolf Elling de on-

Een rondleiding over de museumwerf in Vreeswijk.

Heurkens & van Veluw
Heurkens & van Veluw profileert zich als toeleverancier van plaatwerk en 
framebouw. Het bedrijf is gespecialiseerd in het bewerken van rvs, aluminium 
en staal. De onderneming met ruim vijftig medewerkers bestaat sinds 1998.
Snel en efficiënt vervaardigt Heurkens & van Veluw plaatwerk, buis- en koker-
producten. Het moderne machinepark met geavanceerde technieken kan de 
gevraagde nauwkeurigheid, snelheid en onbemande productie realiseren. Het 
bedrijf kan plaat lasersnijden en zetten tot 6 meter lang, buis tot max Ø 230 
mm en koker tot maximaal vierkant 150 mm. Ook het CNC-walsen tot 3.000 
mm behoort tot een van de specialisaties. 
De onderneming is sterk gespecialiseerd in lasersnijden, maar ook de aanvul-
lende bewerkingen zoals walsen, buigen, kanten breken, boren en tappen 
worden uitgevoerd. Net als het samenstellen, lassen en het compleet gereed-
maken van onderdelen. De eindproducten kunnen in eigen bedrijf worden ge-
straald of geslepen. 
Levertijden zijn niet afhankelijk van de beschikbaarheid van materiaal. Heur-
kens & van Veluw heeft tussen de 100 en 200 ton plaatmateriaal op voorraad. 
Naast het normale koud- en warmgewalst materiaal heeft het diverse andere materialen als geslepen, gefoliede en BA-
plaat in voorraad. 
Zusteronderneming HVN Straaltechniek kan keramisch stralen voor het finishen van rvs en aluminium producten. 

Jotem Waterbehandeling
Jotem Waterbehandeling is opge-
richt in 1965 en uitgegroeid tot een 
gespecialiseerd bedrijf in de produc-
tie van waterbehandelingsinstalla-
ties. De engineering en productie 
van installaties voor diverse proces-
sen, worden in het bedrijf te Henge-
lo verzorgd, daarnaast beschikt Jo-
tem over een servicedienst voor 
montage en inbedrijfstelling ter 
plaatse. Instructie en opleiding van 
bedienend personeel behoort tot de 
mogelijkheden.
De specialisatie van Jotem bestaat 
uit ionenwisselaars, ontharding, de-
carbonatatie, demineralisatie, ont-
ijzering, zandfilters, multimediafilters, actief koolfilters, CO2-uitdrijftorens, 
ontgassing, doseerunits, warmteterugwinning, spuiregelingen, continu-me-
ting, omgekeerde osmose, ultrafiltratie, nanofiltratie, UV-desinfectie, ozon-
units en analyseapparatuur.
Naast de levering van standaard uitvoeringen worden speciale installaties 
met diverse capaciteiten, naar wens van de opdrachtgever, gebouwd. Alle 
leveringen zijn volgens de nationale en internationale richtlijnen. Jotem-in-
stallaties zijn niet alleen in Nederland, maar ook wereldwijd geplaatst en in 
bedrijf gesteld. Storingen en onderhoudswerkzaamheden worden door de 
servicedienst uitgevoerd. Onderhoudsovereenkomsten voor één of meerdere 
keren per jaar kunnen afgesloten worden.

Harry Wermer. 

Wiljan van Veluw.

Lammers Constructie
Lammers Constructie is een modern 
geoutilleerde, zelfstandige onderne-
ming die sinds 1986 is gespeciali-
seerd in alle mogelijke staalcon-
structies, trappen, hekwerken en 
staalbeplatingen. Door de gunstige 
ligging in Zuidoost-Brabant ligt een 
internationaal werkgebied voor de 
hand: naast Nederland verzorgt het 
bedrijf vele projecten in België, 
Duitsland en Luxemburg. Ook de op-
drachtgevers zijn zeer uiteenlopend 
en variëren van utiliteitsbouw, wo-
ningbouw, industrie en recreatie tot 
ingenieursbureaus en overheid.
De hoofdactiviteiten bestaan uit het 
ontwerpen, produceren, conserve-
ren en monteren van staalconstruc-
ties, het ontwerpen en het verzorgen van alle mogelijke staalbekledingen en 
turnkey bedrijfsruimtes, inclusief alle bouwkundige werkzaamheden.
Lammers Constructie streeft ernaar om zo klantvriendelijk mogelijk te ope-
reren. Vandaar dat alle werkzaamheden, van ontwerp tot aan de uiteindelij-
ke montage, in één hand worden gehouden. Het bevordert de doorlooptijd 
van een project en voor de opdrachtgever is het prettig om één aanspreek-
punt te hebben.
Lammers Constructie is in het bezit van een kwaliteitssysteem volgens ISO 
9001 en VCA-gecertificeerd. Daarnaast is het bedrijf diverse malen gekwalifi-
ceerd voor ontwerp, levering en montage van industriële staalconstructies.

Jan Lammers.

dernemers. ‘Verdwijnen doet het sowieso niet. Het veran-
dert wel’, denkt Lammers. Van Veluw vult aan: ‘Productie 
verdwijnt denk ik wel, maar ik denk ook dat steeds meer 
bedrijven zusterondernemingen zullen runnen in Oost-Eu-
ropa. De serieproductie zal daar plaatsvinden en de proto-
bouw en singlebouw zal nog geconcentreerd zijn in West-
Europa.’
Van der Werf wil in 2010 in elk geval minder tijd besteden 
aan het ‘overleven’. ‘De nieuwe plannen die nu geparkeerd 
zijn, wil ik straks weer oppakken en actualiseren. Gelukkig 
loopt onderhoud altijd door en zien we dat de machine-
bouw aantrekt.’ Van Veluw plaatst meer voorbehoud bij 
2010. ‘De omzet zal ook sterk afhankelijk zijn van de mate-
riaalprijzen. En ICT wordt nog belangrijker. Verder zijn we 
bezig om klanten de mogelijkheid te bieden hun order on-
line te volgen en ze dus veel informatie te verschaffen.’ 
Lammers heeft meer vertrouwen in het aankomend jaar: 
‘Ik zie het komende jaar met vertrouwen tegemoet. Ik kan 
het alleen niet staven met cijfers. We moeten optimistisch 
blijven. Als ik zie dat andere landen om ons heen ook weer 
groei realiseren dan zie ik het positief in.’ 

Doen wat je zegt
De jonge ondernemer Wermer ziet 2010 met Jotem tot slot 
met vertrouwen tegemoet. ‘Als je wat kunt, dan heb je echt 
wel wat te verkopen. Ik wil onze naamsbekendheid volgend 
jaar ook verder vergroten. Maar het belangrijkste blijft ge-
woon: zeg wat je doet en doe wat je zegt…’


